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План заняття №

Навчальна дисципліна:              “Економічна теорія”
Вид заняття:                                           лекція

Тема: Капітал, витрати виробництва і прибуток.
Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань.

Методи: Пояснення, бесіда, розповідь.
Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: роздатковий матеріал, таблиці, підручники, презентації.

Література (основна та додаткова) :

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Структура заняття

1.Організаційна частина

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань 
- суть, види, принципи, форми та умови здійснення підприємницької діяльності;

- підприємство, суть, види, функції.
3. Повідомлення теми, формулювання мети та основних завдань
Капітал, витрати виробництва і прибуток.
4. Мотивація навчальної діяльності

Студент повинен знати:
- суть, види, кругооборот і оборот капіталу.

- Витрати виробництва, їх види. Собівартість.

- Прибуток, види прибутку. Рентабельність.
5. План заняття:
1. Капітал : його суть, види, кругооборот і оборот капіталу.

2. Витрати виробництва, їх види. Собівартість.

3. Прибуток, види прибутку. Рентабельність.

6. Підведення підсумків заняття:

- суть, види, кругооборот і оборот капіталу.

- Витрати виробництва, їх види. Собівартість.

- Прибуток, види прибутку. Рентабельність.
Викладач:  Роїк Н.П.
Предмет    “Економічна теорія”

Методичні вказівки до самостійного вивчення

матеріалу теми:

Витрати виробництва та їх структура
Опорні знання: Підприємництво та підприємство в ринковій економіці.
Дидактична мета: Залучити до самостійного вивчення особливостей підприємництва в аграрному секторі.
План вивчення: 

Сутність витрат виробництва.
Структура витрат виробництва.
Рекомендована література:

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Питання для самоконтролю:

Сутність витрат виробництва.

Структура витрат виробництва.
Завдання, яке необхідно виконати на основі вивченого матеріалу:

Підготувати тези-відповіді на питання теми.

Викладач:        Роїк Н.П.
Тема : Капітал. Витрати виробництва і прибуток.
План 
1. Основний і оборотний капітал.
2. Суть і структура витрат.
3. Сукупні, середні, граничні витрати та їх динаміка.
4. Собівартість. Види і структура.
5. Норма і маса прибутку.
6. Рівень прибутку.
1. Основний і оборотний капітал

Поділ на основний і оборотний капітал здійснюється залежно від перенесення засобами та предметами праці своєї вартості на створений продукт. Одні й ті самі засоби праці беруть участь у процесі виробництва протягом тривалого часу (наприклад, верстат, машина можуть використовуватися не менше 10 років, будівлі, споруди — кілька десятків років), тому переносять свою вартість на новостворений продукт не одразу. Якщо, наприклад, ткацький верстат використовується протягом 10 000 днів, то за кожен день свого використання він переносить одну десятитисячну своєї вартості на вироблені тканини.
Основний  капітал — частина продуктивного капіталу, яка повністю бере участь у процесі виробництва більше одного року, але переносить свою вартість на новостворений продукт частинами в міру їх зношування, відшкодовується за рахунок амортизації.
Предмети праці (сировина, паливо, енергія, куповані напівфабрикати, тара тощо) у процесі виробництва переносять свою вартість на новостворений продукт відразу. Наприклад, певна кількість бавовни на прядильній фабриці є сировиною, повністю споживається протягом дня і переносить цілком свою вартість на вироблену тканину.
Оборотний капітал — частина продуктивного капіталу, яка пов​ністю бере участь у процесі виробництва і повністю переносить свою вартість на новостворений продукт, відшкодовується за рахунок виручки від реалізації.
До оборотного капіталу належить також вартість робочої сили (фонд заробітної плати). З'ясуємо сутність та механізм зношування основного капіталу.

Зношування основного капіталу. Зношування основного капіталу буває фізичним і моральним. Фізичне (або матеріальне) зношування — поступова втрата основним капіталом своєї споживчої вартості в процесі використання  або  невикористання, а водночас і частини вартості.
Основний капітал в Україні наприкінці 90-х років XX ст. був фізично зношений в середньому на 75%. Коли основний капітал поступово втрачає свою споживчу вартість, то на підприємстві нагромаджується амортизацій​ний фонд, тобто сума зношування цього капіталу, що призначається для відновлення його вартості

Моральне зношування — втрата основним капіталом своєї вартості, яка не переноситься на вартість створюваного продукту в процесі НТП.
Категорія «моральне зношування» введена в науковий обіг приблизно два століття тому. 
Моральне зношування може бути двох видів: 
1) на основі зростання продуктивності праці відбувається здешевлення елементів основного капіталу; 
2) пов'язане з появою нових, досконаліших засобів праці, використання яких зумовлює певне здешевлення товарів, що виготовляються за допомогою цих засобів праці. Водночас частково знецінюється функціонуючий основний капітал. В Україні основний капітал морально зношений майже на 95%. У розвинутих країнах світу принципово нова техніка у промисловості з'являється приблизно через 3—5 років.
Зношування основного капіталу є частиною кругообороту та обороту капіталу, а отже його руху. Для того щоб розкрити структуру витрат виробництва, необхідно попередньо з'ясувати процес кругообороту й обороту капіталу.
2.Суть і структура витрат

Витрати – це грошовий вираз використання виробничих ресурсів, в результаті якого здійснюється виробництво і реалізується продукція.

Існують економічні і бухгалтерські підходи до визначення витрат. При бухгалтерському підході – витрати становлять фактичне витрачання ресурсів для виготовлення певної кількості продукції за цінами їх придбання. Витрати підприємства у бухгалтерській і статистичній звітності виступають у вигляді собівартості продукції.

У економічному розумінні витрати ґрунтуються на визнанні обмеженості чи рідкісності ресурсів та можливості їх альтернативного використання. В економіці витрати безпосередньо пов'язані з відмовою від можливості виробництва альтернативних товарів і послуг. З проблемою вибору пов'язана проблема альтернативних витрат.

Закон альтернативних витрат був сформульований Ф. Візером: “Реальна вартість будь-якої речі є недоотриманням корисності ін. речей, які можуть бути вироблені з допомогою ресурсів, що затрачені на виробництво даних речей”.

Для окремого підприємства економічні витрати – це безпосередні витрати на ресурси разом з недоотриманням витрат від найкращого альтернативного способу використання цих ресурсів.

Економічні витрати є явні та неявні.

Явні  витрати – це альтернативні витрати, які приймають форму явних грошових платежів постачальникам факторів виробництва і проміжних виробів. Вони пов'язані з придбанням ресурсів за межами фірми.

Неявні витрати - це альтернативні витрати використання ресурсів, які належать власникам фірми і недоотримані в обмін на явні грошові платежі. Це внутрішні витрати і бухгалтерській звітності вони не відображаються.
Сукупні, середні, граничні витрати та їх динаміка

Сукупні витрати (ТС- total cost) – це витрати на виробництво певного обсягу продукції.

Загальні (валові) витрати їх ще називають.

Досить важливо визначити середні витрати або витрати на одиницю продукції вони  позначаються АС (average cost) 
АС=ТС/Q
Постійні витрати  (FC- fixed cost)  - це витрати величина яких не залежить від обсягу виробництва продукції.

Вони повинні бути оплачені навіть тоді коли продукція не виробляється. До них відносять: суму орендної плати, амортизаційні відрахування, зарплата управлінському персоналу.

Змінні витрати (VC-variable cost) – це витрати які змінюються в залежності від зміни обсягів виробництва. До них відносять:витрати на придбання сировини, матеріалу, оплата більшості частини трудових витрат.

ТС=ТFC+ТVC
ТFC – сума постійних витрат

ТVC – сума змінних витрат

АС= ТFC+ТVC/ Q = AFC+AVC = ATC
AFC – середні постійні витрати

AVC – середні змінні витрати

ATC - середні постійні витрати

Граничні витрати (МС)  - це витрати на додаткову (послідуючу) 1-цю продукції. Іншими словами МС – це зміна сукупних витрат у відповідь на зміну обсягу виробництва.

МС=   ТС/  Q
Виробник приймаючи рішення про збільшення чи скорочення виробництва керується граничними витратами, до тих пір поки вони зменшуються можна нарощувати обсяг виробництва, поки граничні витрати нижчі середніх, то середні витрати знижуються, тобто до того часу як кожна додаткова одиниця виробу потрубеє витрати менші ніж попередні діє економія від масштабу і АТС знижується поки кожна додаткова одиниця виробів починає потребувати витрат більших ніж попередня АТС починає зростати.
Шляхи зниження витрат виробництва. 

Товаровиробники в умовах конкуренції повинні прагнути до скоро​чення витрат виробництва або собівартості продукції (тобто вартості для себе, для даного підприємства). Це зумовлено тим, що зниження собівартості є основою зниження цін, що, у свою чергу, дає змогу підприємцю отримати більший прибуток. 

Для зниження витрат, пов'язаних з використанням основних фондів, необхідно поліпшувати якість машин, устаткування, споруд, зменшувати частку пасивної частини основних фондів (кількість складських приміщень, інших споруд та ін.). Особливо слід дбати про зниження непродуктивних витрат — штрафів, відшкодування збитків тощо, пов'язаних з невиконанням підприємством своїх договірних зобов'язань. До них відносять також прогули працівників на підприємстві.
В Україні надзвичайно велику роль у зниженні собівартості на підприємствах відіграє економія сировини, електроенергії, палива. Так, Франція, яка за територією та чисельністю населення майже така, як Україна, виробляє приблизно у 5 разів більше товарної продукції, але споживає при цьому майже у 3 рази менше газу. 

Собівартість. Види і структура, чинники зниження собівартості
Грошовим вираженням витрат виробництва є собівартість продукції.
Собівартість продукції – це грошове вираження витрат підприємств, їхні поточні витрати на виробництво та реалізацію продукції.
Собівартість продукції, робіт, послуг (далі - собівартість продукції) є одним з основних економічних показників функціонування підприємства. За ступенем повноти витрат, віднесених на об'єкт, розрізняють його виробничу і повну собівартість.
Виробнича собівартість продукції формується як сума всіх виробничих витрат. За виробничою собівартістю обліковується незавершене виробництво й виготовлена продукція, яка знаходиться в товарно-матеріальних запасах підприємства; виробнича собівартість лежить в основі собівартості реалізованої продукції.
Повна собівартість продукції формується як сума виробничої собівартості і невиробничих витрат (витрат за період).
До складу невиробничих витрат відносяться адміністративні витрати, витрати на збут продукції, витрати на наукові дослідження і розробки та ін., а також витрати за період, пов'язані із залученням позикового капіталу (виплати процентів за користування кредитами та ін.). Інформація про повну собівартість використовується для  -  визначення фінансових результатів діяльності підприємства, -  аналізу рентабельності.
Визначення собівартості одиниці продукції називається калькулюванням.
Основними елементами собівартості є:
 - матеріальні затрати, до складу яких входить вартість сировини, матеріалів, палива, енергії, напівфабрикатів, запасних частин і інших матеріалів; 
- амортизаційні  відрахування, до яких входить сума нарахованої амортизації та основних засобів і нематеріальних активів 
- витрати на оплату праці, до цього елементу входять основна і додаткова заробітна плата, інші заохочувальні та компенсаційні виплати 
 - відрахування на соціальні заходи, це обов'язкові й добровільні відрахування підприємства на соціальні заходи;
 - інші витрати, тобто витрати операційної діяльності, які не ввійшли до складу вищезгаданих елементів собівартості.

Рентабельність продукції визначається за формулою у %:
Рп=Пр/ Ср*100, де

Пр  - прибуток від реалізації за певний період (грн. од.)

Ср – повна собівартість реалізованої продукції (грн. од.)
4-5. Прибуток і норма прибутку

За реалізовану продукцію підприємство отримує відповідну суму грошей — валову виручку. Одна її частина йде на заміну зношених засобів виробництва (с), друга — на заробітну плату працівникам (v), що разом становить собівартість продукції. 

Прибуток — різниця між валовою виручкою і собівартістю.
Складовими доходу є нормальний прибуток та економічний прибуток.

Нормальний прибуток — мінімальна винагорода підприємцю, яка утримує його на даному підприємстві в даній галузі й призначена для нормального відтворення.
Прибуток  — перетворена форма додаткового продукту і додаткової вартості.
Термін «перетворена форма» означає, що прибуток приховує справжнє джерело свого виникнення, і створюється враження, що участь у ньому брали не лише працівники (в тому числі підприємці), а й засоби виробництва. Саме це стверджують західні економісти, починаючи з теорії трьох факторів виробництва.

Прибутковість підприємства слід розглядати у двох основних аспектах:
1) прибутковість підприємства щодо всього авансованого капіталу (тобто витрати на с + V); 

2) прибутковість виготовлення окремої партії товарів, яка вимірю​ється відношенням прибутку до собівартості цих товарів.

Загальна прибутковість підприємства визначається нормою прибутку і виражається формулою:

р' =(Р/ с + V) *100%
де р'— норма прибутку;

Р — маса прибутку;

с + V — авансований капітал. 

У розвинутих країнах світу норма і маса (величина) прибутку є для підприємців головною метою і критерієм ефективності виробництва. Середня норма прибутку великих компаній — приблизно 12%. Його величина зале​жить від швидкості обороту виробничих фондів, зниження собівартості продукції, зростання продуктивності праці, розмірів створеного додаткового продукту та інших чинників.
Найвищу норму прибутку в Україні привласнюють іноземні підприємці. Так, у 1999 р. вони вклали в економіку нашої країни лише 0,1% загального обсягу інвестицій, а привласнили 24% прибутків.
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